
 

                               
 

Tot. pagg .: 2 Pescara,23 maggio 2013   
Prot.1099/SN  Alle  DITTE INTERESSATE 

 LORO SEDI 
 

CCCooorrrsssooo   dddiii   FFFooorrrmmmaaazzziiiooonnneee   iiinnn   CCCooommmmmmeeerrrccciiiooo   EEEsssttteeerrrooo:::   
STRUMENTI TEORICI E PRATICI PER AFFRONTARE I MERCATI ESTERI 

 

Oggi più che mai l’imprenditore avverte la necessità di ampliare gli orizzonti della propria impresa verso nuovi e 

più ampi mercati. In un periodo di contrazione della domanda interna, la crescita dell’economia italiana sarà 

sempre più legata alla capacità delle nostre aziende di intercettare la domanda proveniente dall’estero. 
 

Il corso intende offrire all’imprenditore strumenti e conoscenze per gestire con consapevolezza e metodo il 

processo di internazionalizzazione della propria azienda. Il corso avrà carattere tecnico per consentire 

all’imprenditore di applicare le conoscenze acquisite nella propria realtà aziendale e ottenere da subito benefici 

in termini di programmazione delle attività di gestione e di marketing. 
 

I destinatari del corso 

Imprenditori titolari di PMI e personale aziendale. 

Il percorso formativo si rivolge ad aziende intenzionate a proporre all’estero i propri servizi, soluzioni, prodotti, 

già in possesso di contatti con potenziali partner o clienti stranieri e desiderose di migliorarne la gestione, con 

l’obiettivo ultimo di “trasformare il contatto in contratto”. 

 

Oggetto del corso saranno i seguenti argomenti: 

1. Individuare le opportunità. Analisi dei mercati e diagnosi aziendale. 
2. Andare verso l’export: elaborazione di un business e marketing plan, aumentare l’efficienza nelle attività 

promozionali, come vendere ai big buyer. 

3. Modulare la propria impresa per i mercati esteri: finanza e gestione di un’impresa che si internazionalizza 

4. Tutelare il proprio business: Pagamenti internazionali e gestione del rischio di credito 

5. Logistica per l’estero: regimi tariffari, dazi, dogane, trasporti internazionali  
 

Durata e Luogo del corso  

Il corso avrà inizio a settembre. Sarà svolta una lezione a settimana fino ad esaurimento degli argomenti.  

Le lezioni saranno itineranti e avranno svolgimento a rotazione nelle quattro province della Regione Abruzzo. 

 

QUOTA DI PARTECIPAZIONE:  

Costo ditta per partecipazione a SINGOLA giornata formativa: 50€ + IVA  

Costo ditta per partecipazione all’INTERO CORSO: 250€ + IVA  

- E’ possibile per una azienda far aderire un dipendente diverso per giornata formativa pagando un’unica 

quota di  250€ + IVA  

- Qualora vi fosse l’interesse di far aderire più di un dipendente per modulo formativo è previsto uno sconto 

del 10% sulla quota di partecipazione dalla seconda adesione in poi per singola azienda.  

Vi informiamo che il corso verrà svolto solo al raggiungimento di un numero adeguato di partecipanti.  
 

Qualora interessati a partecipare all’iniziativa, Vi preghiamo di inviare a questo Centro Estero (fax 085 4510059 – 
e-mail: info@centroesteroabruzzo.it) la cedola di adesione allegata entro il 21 GIUGNO 2013  

Restiamo a Vostra disposizione per ogni ulteriore informazione e notizia in merito (dott.ssa Sara Napoleone, tel. 

085 65404) e, con l’occasione, porgiamo cordiali saluti. 

             F.to Il Direttore f.f. 

              (Dott. Rossano Di Giovacchino) 
 



 

 
 

 
 

  MODULO DI ADESIONE   

        STRUMENTI TEORICI E PRATICI PER AFFRONTARE I MERCATI ESTERI  
  

Da restituire al Centro Estero Abruzzo (fax 085 4510059) entro il  21 GIUGNO 2013  
TALE CORSO SARÀ RIVOLTO SOLO AD UN NUMERO DEFINITO DI PARTECIPANTI .  

CRITERIO DETERMINANTE PER LA PARTECIPAZIONE SARÀ L’ORDINE DI ARRIVO DELLE ADESIONI. 
 

 

La Ditta     

Indirizzo   CAP   Città  Prov.   

Tel.   Fax   E-Mail   

Produzione/Attività     

    

Iscrive i seguenti partecipanti: 

Partecipante (Nome e Cognome)  _                                    Funzione ricoperta all’interno dell’azienda   

Partecipante (Nome e Cognome)  _                                   Funzione ricoperta all’interno dell’azienda   

Partecipante (Nome e Cognome)  _                                  Funzione ricoperta all’interno dell’azienda                  

 

Eventuali osservazioni/suggerimenti da affrontare durante il corso: 
 

 
 

 

1. DICHIARA DI AVER LETTO LE CONDIZIONI DI PARTECIPAZIONE RIPORTATE NELLA COMUNICAZIONE DI CUI QUESTO MODULO È PARTE E DI APPROVARLE 

ED ACCETTARLE INTEGRALMENTE E SENZA RISERVA. 
2. PRENDE ESPRESSAMENTE ATTO CHE LA COMPILAZIONE DEL PRESENTE MODULO DI ADESIONE È VINCOLANTE ALLA PARTECIPAZIONE DEL CORSO.  
3. PRENDE ESPRESSAMENTE ATTO CHE, QUALORA PER QUALSIASI MOTIVO LA DITTA DOVESSE RINUNCIARE ALLA PARTECIPAZIONE DEL CORSO, TALE 

QUOTA NON SARÀ RESTITUITA. 
4. PRENDE ESPRESSAMENTE ATTO CHE LE CONDIZIONI DI FAVORE RELATIVE ALLA QUOTA DI PARTECIPAZIONE POTRANNO ESSERE ACCORDATE SOLO AD 

UN NUMERO DEFINITO DI PARTECIPANTI E CRITERIO DETERMINANTE PER USUFRUIRE DEL BENEFICIO FINANZIARIO SARÀ L’ORDINE DI ARRIVO DELLE 

ADESIONI DEFINITIVE. 

 

Ai sensi della L. 675 del 31.12.1996, la restituzione del modulo di ammissione va intesa come autorizzazione all’utilizzo dei dati ivi contenuti per le attività 
del Centro.  I dati sono custoditi su supporto magnetico e/o cartaceo.  In relazione al trattamento è possibile esercitare i diritti di cui all’Art. 13.  Il 
conferimento dei dati è obbligatorio ai fini della partecipazione alle iniziative promozionali. Titolare:  Centro Estero Delle Camere Di Commercio D’Abruzzo 
– Via Conte Di Ruvo 2 – 65127  Pescara. 
 

      

Luogo e data………………………………………………………………………. Timbro e firma del Legale 
Rappresentante…………………………………………………………… 

    
Per accettazione delle condizioni di partecipazione come specificate 

 

 

Data………………………………………………………………………. Timbro e firma del Legale 
Rappresentante…………………………………………………………… 

 
CENTRO ESTERO ABRUZZO 

 E-mail: INFO@CENTROESTEROABRUZZO.IT    Web site: www.centroesteroabruzzo.it 

mailto:info@centroesteroabruzzo.it
http://www.centroesteroveneto.com/

